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GO DENT Modelle " in aller Hande"

Der Informationsbedarf zum Thema "Zahnersatz" ist extrem hoch. Dies bestétigt die grof3e
Resonanz, die das Team vom Poerschke Dentallabor bei der ersten Bad Emser Gewerbeschau
verspurte. "Die GoDent Modelle waren sehr hilfreich bei der Information der Besucher an unserem
Stand" So Frank Poerschke, Inhaber des Dentallabores in Bad Ems. Besonders wenn es um die
Erklarung der Funktion und die Veranschaulichung der verschiedenen Gestaltungsmadglichkeiten
von feinmechanischen Halteelementen an herausnehmbarem Zahnersatz geht, sind
Demonstrationsobjekte von unschatzbarem Wert. Prospekte und weitere Informationsmaterialien
konnen diese Aufgabe nicht Gbernehmen, diese Unterlagen kdnnen als Gedankenstiitze zu den
Informationen mit nach Hause genommen werden. Menschen verstehen und Be- greifen im
wabhrsten Sinne des Wortes vieles Uber die "habtische" Ebene. So kann man die Unterschiede
zwischen einer GuRklammer und einem Geschiebe lange mit Bildern und Worten erklaren, ein
Blick auf das Demonstrationsmodell hilft sofort die Unterschiede zu verstehen. Neben dem
asthetischen, wird auch der finanzielle Mehrwert schnell deutlich. "Wenn die Unterschiede erst
einmal klar und deutlich geworden sind, spielt die Frage nach dem Preis keine Rolle mehr", so
Poerschke.

Das Leistungsspektrum eines Dentallabores in der Herstellung von prophetischen Versorgungen
ist sehr grof3. Zu allen Versorgungsmoglichkeiten ein passendes Objekt selbst im Labor
anzufertigen, ist ein enormer zeitlicher und somit finanzieller Aufwand. Fir einen erfolgreichen
Verlauf eines Informations- oder Beratungsgespraches sind Anschauungsobjekte unverzichtbar
geworden. Daher sind die GoDent Modelle als effizientes und im Verhaltnis kostengiinstiges
Marketingtool fiir Zahnarztpraxis und Dentallabor einsetzbar.
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